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Las Estrategias que han Funcionado en el Mundo Real para Atraer Clientes con Bajo Presupuesto.
COMO APLICAR EL MARKETING MODERNO SIN (CASI) GASTAR DINERO
26 Y 27 DE OCTUBRE DE 2017

Calle Diez Canseco N° 236, Of. 502 - Miraflores
(Altura Cdra. 5 de la Av. Larco)
OBJETIVO:

Generar escenarios para incrementar las ventas y utilidades con un presupuesto reducido

BENEFICIOS DEL PARTICIPANTE:

- Descubrirá formas prácticas y simples para elevar rápidamente las ventas y utilidades… sin gastar mucho dinero

- Desarrollará ideas útiles para MyPes y PyMes para alcanzar con rapidez a los nuevos clientes

- Diseñará promociones económicas que incrementen su clientela

- Definirá sistemas para incrementar la venta en sus clientes actuales

- Delineará un Plan de Marketing de bajo presupuesto (“casi” sin dinero)

PARTICIPANTES:

Va dirigido a Empresarios de MyPes/PyMes, Emprendedores, Gerentes, Sub-Gerentes y Jefes de Comercialización, Marketing, Ventas y/o quien tenga a su cargo responsabilidades comerciales.

TEMARIO: DESARROLLO DEL MODELO MCSD (MARKETING –CASI- SIN DINERO) EN 6 FRENTES–6PS

Preparando el Low Cost Marketing: algunas reglas/guías de éxito

Prospección agresiva: como buscar (y encontrar) clientes nuevos para mis productos

Potenciando a los clientes actuales: conservándolos y multiplicando sus ventas

Publicidad de bajo costo: vademécum de comunicaciones gratuitas y económicas 

Promociones atractivas: técnicas y sugerencias que funcionan 

Promotores efectivos: vendedores directos, indirectos y potenciales.
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Consultor Senior con amplia experiencia y perspectiva multinacional como gerente de proyectos, promotor, diseñador, ejecutor y catalizador de planes estratégicos de negocios en Perú, Ecuador, Colombia y Argentina, en empresas de cadena de puntos de venta, mayoristas, de intangibles, de servicios financieros, de consultoría y de consumo masivo. 

Ingeniero Industrial de la Univ. de Lima, MBA de ESAN, con estudios de especialización en Alta Gerencia (PDD) en el INALDE  de Colombia y en Marketing en la University of California at Berkeley. Actualmente es Gerente de Desarrollo Comercial de Financiera QapaQ.

Es profesor de ESAN, la UPN (Univ. Privada del Norte), la USAT (Univ. Católica Santo Toribio de Mogrovejo), así como de otras entidades a nivel de postgrado, y Expositor-Conferencista-Trainer en temas comerciales (mercadeo, ventas, servicio al cliente…) y de management (gestión, planeamiento, estrategia, liderazgo, creatividad, coaching…)..
LUGAR: CENTRO EMPRESARIAL DE CAPACITACION 

Calle Diez Canseco N° 236, Of. 502 Miraflores (Altura Cdra. 5 de la Av. Larco
FECHA: 26 Y 27 DE OCTUBRE DE 2017
HORARIOS: De 6 PM a 10 PM (HORA EXACTA)
INVERSIÓN REBAJADA:
Antes del 20 DE OCTUBRE
             S/. 370.00 Soles  c/u
De 03 a más participantes 

S/. 340.00 Soles  c/u
Después del 20 DE OCTUBRE

S/. 430.00 Soles  c/u
De 03 a más participantes 

S/. 400.00 Soles  c/u

Nota: Todos los precios incluyen IGV
VACANTES LIMITADAS:

Realizar los depósitos a las siguientes cuentas:

viaBCP a nombre de T-CAPACITA SAC -  RUC: 20520883216

CUENTA CORRIENTE SOLES:  191-1778431-0-48
Enviar el depósito vía email informes@capacitateperu.com, o

al fax 531-4078 Con atención  a Lic. Eleana Paz M.
INCLUYE:

Material de trabajo, Certificado con valor a su curriculum, Coffee BREAK

SOLICITE ESTE CURSO IN HOUSE: Lo Dictamos en su Propia Oficina y a la medida de sus necesidades.
INSCRIPCIONES:

Contacto: Lic. Eleana Paz M.
Email: informes@capacitateperu.com
Telefax: 531-4078 ó 531-2046 RPC CLARO: 99422-8799 / 99409-8450
Visite: www.t-capacita.com y descargue temario y ficha de inscripción de otros eventos.
VEA EL PLANO DE ACCESO AL (CEC MIRAFLORES)

Calle Diez Canseco N° 236, Of. 502 - Miraflores

(Altura Cdra. 5 de la Av. Larco)
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www.t-capacita.com
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